
Feel‌ ‌Good‌‌ ‌Funnels‌
‌ 

What‌ ‌is‌ ‌the‌ ‌most‌ ‌pressing‌ ‌problem,‌ ‌biggest‌ ‌pain‌ ‌point‌ ‌or‌ ‌worry‌ ‌that‌‌ 

your‌ ‌product‌ ‌or‌ ‌service‌ ‌can‌ ‌solve?‌ ‌ 

‌ 

‌ 

‌ 

‌ 

‌ 

UNAWARE‌ ‌ 

1. What‌ ‌is‌ ‌your‌ ‌scroll‌ ‌stopping‌ ‌USP?‌ ‌ 

‌ 

‌ 

‌ 

2. What‌ ‌kind‌ ‌of‌ ‌lead‌ ‌magnet‌ ‌or‌ ‌top‌ ‌of‌ ‌funnel‌ ‌content‌ ‌are‌ ‌you‌‌ 

going‌ ‌to‌ ‌use?‌ ‌Eg.‌ ‌blog‌ ‌post,‌ ‌video,‌ ‌quiz,‌ ‌checklist,‌ ‌e-book‌ ‌ 

‌ 

‌ 

‌ 

3. What‌ ‌is‌ ‌your‌ ‌lead‌ ‌magnet‌ ‌idea‌ ‌/‌ ‌name?‌ ‌ 

‌ 

‌ 

‌ 
‌ 

themarketingfix.co/feelgood‌ ‌ 



Feel‌ ‌Good‌‌ ‌Funnels‌
‌ 

AWARE‌ ‌ 

1. Which‌ ‌3‌ ‌things‌ ‌does‌ ‌your‌ ‌ideal‌ ‌client‌ ‌need‌ ‌to‌ ‌know‌ ‌and‌ ‌believe‌‌ 

about‌ ‌you‌ ‌before‌ ‌they‌ ‌buy‌ ‌from‌ ‌you?‌ ‌ 

‌ 

‌ 

‌ 

‌ 

‌ 

2. What‌ ‌kind‌ ‌of‌ ‌content‌ ‌are‌ ‌you‌ ‌going‌ ‌to‌ ‌show‌ ‌them?‌ ‌Eg.‌ ‌email‌‌ 

content,‌ ‌blogs,‌ ‌videos,‌ ‌Facebook‌ ‌group‌ ‌ 

‌ 

‌ 

‌ 

‌ 

‌ 

3. Which‌ ‌3‌ ‌topics‌ ‌are‌ ‌you‌ ‌going‌ ‌to‌ ‌cover‌ ‌to‌ ‌build‌ ‌on‌ ‌your‌ ‌lead‌‌ 

magnet‌ ‌and‌ ‌position‌ ‌you‌ ‌as‌ ‌an‌ ‌expert?‌ 

‌ 

‌ 

‌ 

‌ 

‌ 
‌ 
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‌ 

ENGAGED‌ ‌ 

1. Which‌ ‌3‌ ‌specific‌ ‌pieces‌ ‌of‌ ‌evidence‌ ‌can‌ ‌you‌ ‌offer‌ ‌which‌ ‌prove‌‌ 

you‌ ‌are‌ ‌the‌ ‌trusted‌ ‌expert‌ ‌they‌ ‌need?‌ ‌ 

‌ 

‌ 

‌ 

‌ 

‌ 

2. What‌ ‌kind‌ ‌of‌ ‌content‌ ‌are‌ ‌you‌ ‌going‌ ‌to‌ ‌show‌ ‌them?‌ ‌Eg.‌ ‌case‌‌ 

study,‌ ‌video‌ ‌testimonials,‌ ‌facts‌ ‌and‌ ‌figures,‌ ‌social‌ ‌media‌‌ 

comments‌ ‌and‌ ‌messages‌ ‌ 

‌ 

‌ 

‌ 

‌ 

3. Which‌ ‌3‌ ‌specific‌ ‌pieces‌ ‌of‌ ‌evidence‌ ‌do‌ ‌you‌ ‌have‌ ‌(or‌ ‌could‌‌ 

create/find)‌ ‌and‌ ‌what‌ ‌do‌ ‌they‌ ‌prove?‌ ‌ 

‌ 

‌ 

‌ 

‌ 
‌ 
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